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International Business and Export Management Advanced Training 2025

EMAT: Effektives Matching von internationalen Studierenden

und Alumni mit international orientierten KMUs und Startups

durch Praxisprojekte.

DAAD Deutscher Akademischer Austauschdienst
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EMAT

WER SIND WIR

SEPT ist ein Forschungs- und Ausbildungszentrum der

Universitat Leipzig mit Fokus auf Thema

Internationalisierung / Internationale Zusammenarbeit.

Unsere Aktivitaten im Ausland:
v" MBA Studien in Leipzig, Hanoi und Ho-Chi-Minh-Stadt
v Projekte in mehr als 20 Landern

Unsere Webseiten:

0000

small enterprise promotion + trai

v' Partnerprogramm mit 25 Hochschulen und mehreren
Beratungsunternehmen

v Trainings in Innovationsmanagement, Entrepreneurship und

Internationalisierung /' _International

* Startup Campus

v International Startup-Campus — Unterstiitzung von innovativen
Startups bei ihrer Internationalisierungsvorhaben
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mal enterprise promelion +



EMAT

WAS WOLLEN WIR TUN

Vernetzung von internationalen Verbesserung der Export- Unterstitzung lokaler Unternehmen bei
Studierenden und Alumni mit management-Fahigkeiten fiur alle der Internationalisierung und Starkung
lokalen KMUs & Startups Teilnehmenden des Geschaftsumfelds
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— EMAT

WIE MACHEN WIR DAS

= Status Meetings zw.

= Start Training Sessions Arbeitsg-ruppe und
START = Bildung Arbeitsgruppen Partnerfirma (3-4) FINALE
= Coaching

=[=)

» Projekt Kick-off = Projektziele mit = Présentationen der
» Prasentationen von Partnerfirma festlegen Projektergebnisse
Firmenprofilen, sowie ihren = Projektarbeit starten

internationalen Case Studies*

* Definition des Produkts/der L6ésung, das/die im Ausland angeboten werden soll, sowie des Zielmarkts.
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EMAT

TRAINING INHALTE

Teil I: Entwicklung des internationalen
Geschaftsmodells

= |nternational Business Model Canvas

AR

=  Strategische Markt -und
QU Wettbewerbsanalyse
) = Kundenanalyse, Value Proposition
(1 DSA Design

= Internationale Verhandlungen mit
Simulationsspielen

| o

Teil II: Markteintrittsplan

B

Zahlungs- und Lieferbedingungen —
Incoterms 2020

> o]

Pflichten und AuRenhandel - Zollrecht und
Exportkontrolle

| O]
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Finanzierung des AuBenhandels — Ubersicht

{0
(2]

= Abschluss internationaler Vertrage mit
Praxisbeispielen

Q!

[rﬁﬂ] =  Markteintritts-und Sicherheit im Au3enhandel - Einfihrung in
internationale Vertriebsstrategie das Akkreditiv
by AT (slelp) S e ot
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EMAT

WIN-WIN SITUATION SCHAFFEN

Studierende erhalten: KMUs & Startups erhalten:
CERTIFICATE OF ADVANCED STUDIES
Praxiserfahrung in/mit KMUs & . N
Startups g INTERNATIONAL BUSINESS AND EXPORT %\ I% Tellnahme an ausgewahlten
MANAGEMENT TRAINING — Training Sessions

Workshopreihe zum Export
Management

[% Lo

Marktrecherche und Vorschlage
zum Markteintritt

AN

4‘/%]]

’

L4

Support durch erfahrene
Expert:Innen

X

Kontakte zu potenziellen

Kontakte zur lokalen Geschéaftspartnern im Ausland

Startup Szene

°0

3}8

Kontakte zu potenziellen
internationalen Mitarbeitern

X ]

Teilnahmezertifikat

UNIVERSITAT W Talent

LEIPZIG & Transfer  stariun Campe e.eme
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EMAT

WAS HABEN WIR BISHER ERREICHT

>90 21 25 >10

Erfahrene Expert:
Innen im Pool

EMAT Alumni seit Marktstudien & Beteiligte KMUs
2020 Eintrittsvorschlage & Startups

UNIVERSITAT 9@@0 btscher aganische uauschd
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3] To analyze the feasibility of introducing the TinkerToy software and the best strateg;
enter the US market —

o Market Analysis of the US States and selection for the project

Size of the Target market
Customer Segment
Buyer Identification

General information of US Education System
Education Sales in the US

Competition in the US Market

Business model

Market Entry Plan

AUFZUGSTEUERUNGEN

Top s online stores by'net'sales (2019)

byggmax.se bygg se se

Building and Decoration
or life & leisure

cdnn se

Source: Statista, 2020



EMAT

Rosskopf+Partner AG

ROSSKOPF
+PARTNER

Coachwhisperer GmbH

UNSERE ALUMNI

Packwise GmbH
[

Q TinkerToys Braumg

oo pack:wise
p “ Digitaler Baukaslen
Vowalon GmbH

ar digitize. manage. match.

Spinifex Cluster INTEC GmbH

(VOWALZN)

©

SPINIFEX CLUSTER

KONSTRUKTIONSPIEL

SIDNATURE

SIDNATURE

The signature ink with unique DNA.

Micromed

Ovularing

Esumedics GmbH

esumedics® GuulaRing m

Norafin GmbH Resylia GmbH Texlock GmbH MindLeague
N 2"\ Disaster
ofin & £ Zreier  tex=—lock MindLeague
marerialsforlife ] ’ Systems TRAIN YOUR BRAIN
Nextbike by TIER co.hilo Kaffeekollektiv TicToys GmbH servFaces GmbH
D\ENEUS ""’
o v (S
nextbike H . % n
yTIER @
TI CTog S 5 \sm\ l'ﬁu
§ Ssac ,;

ESA Grimma GmbH

GRIMMA

Touchboard

3NRG GmbH

CYNIO
)
O

SIDNATURE

Deatscher Akaderischer Austauschdienst
PPEYIRNY oo Acacemic Exchange Senice

(slelplt)
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EMAT

ANSPRECHPARTNER

Wojtek Muras
T: +49 341 97 33760 Lassen Sie die Nachfrage und den

M: wojciech.muras@uni-leipzig.de
Wettbewerb flr Ihr Produkt auf

Koordinator EMAT Auslandsmarkten von internationalen
Universitat Leipzig

SEPT Kompetenzzentrum Studierenden und Alumni analysieren.
Ritterstr. 9-13
04109 Leipzig

@ SEPT Uni Leipzig Kontaktieren Sie uns jetzt!
in SEPT Kompetenzzentrum

UNIVERSITAT @00 DestscherAkademischer Ausauschdiens
LEIPZIG 9 D DAAD [

small enterprise promofion + training



https://www.wifa.uni-leipzig.de/en/sept-competence-center/fit4export/training
http://www.linkedin.com/company/sept-unileipzig/

